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 Ændringer i markeds 

karakteristika og disruption vil 

skabe ændringer i branchen 

og vil transformere de måder 

vi arbejde på
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Kilde: https://www.scotframe.co.uk/
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Olofsson et al. ”Kravhantering, produkt- och projektutveckling av 
industriella byggkoncept”, Lunds University, 2012
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Afvigelse fra standardkonceptet

Omkostning

Kilde: Olofsson et al. ”Kravhantering, produkt- och projektutveckling av 
industriella byggkoncept”, Lunds University, 2012
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Kilder: Porter, M.E., 1980. Competitive Strategy: Techniques for Analyzing Industries and Competitors. The FreePress, New York.
Erixon, G. (2007) Presentation, workshop om modularisering, Lean Wood Engineering, 18 sept 2007, https://www.ltu.se/cms_fs/1.43420!/presentation%20gunnar%20erixon.pdf

Proces

Produkt

Markedet

Procesleder
+ produktivitet
+ lav pris
- Ufleksibel
- Udsat for prispres

Nærhed til kunderne
+ loyale kunder
+ markedsandel
- Indirekte omkostninger
- Ustabile processer

Produktleder
+ prispræmie
+ fleksibel
- procesvariationer
- udviklingsomkostninger

Procesleder
Industri som sælger 
kommercialiserede 
produkter over 
internettet og 
konkurrerer med 
laveste pris

Produktleder
Industri som sælger 
produkter til 
virksomheder som 
besøger kunderne
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Traditionelt 
byggeri

Produktvolumen

G
ra

d
e

n
 a

f 
k
u

n
d

e
ti
lp

a
sn

in
g



20



21

 TAK FOR 
OPMÆRKSOMHEDEN!


